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Undervejs i samtalen skal du stille lukkede spørgsmål for at få 
kontakten til at konkludere, for at få nye netværkskontakter og for 
gennem opsummeringer at sikre, at du har forstået hans budskaber, 
råd og informationer korrekt.

Til slut skal du afrunde. Her kan du invitere vedkommende ind i 
dit netværk, typisk ved at foreslå at I connecter på et socialt medie. 
Du skal sørge for at få afstemt jeres forventninger i forhold til den 
videre kontakt og eventuel opfølgning, og du skal få indgået even-
tuelle aftaler.

Når du går fra netværksmødet, vil du ofte have fået ny viden, nye 
informationer og måske også nye kontakter med dig. Ofte vil du 
også have bidraget med noget i form af din viden og indsigt, men 
det skal du ikke være så fokuseret på. Hvis det sker naturligt, så er 
det godt, hvis ikke så kan du ”give tilbage” på et senere tidspunkt. 
Netværk går op på den lange bane, så det vigtigste er, at du som tak 
giver ham mulighed for at anvende dig som netværkskontakt, hvis 
det bliver relevant for ham eller nogen i hans netværk. 

Spørgeteknikker
Forskellige spørgsmål giver forskellige svar. Her eksempler på 
forskellige teknikker.

Sådan netværker du i de forskellige netværkskanaler


